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r p rORMS ‘ To technologia w modelu Saa$S (aplikacja w

chmurze, nie wymaga instalacji na miejscu)

CO to jeSt? oparta o sztuczng inteligencje, ktorej celem

jest jak najlepsze wykorzystanie dynamicznego

popytu na rynku.
To oprogramowanie typu

Revenue Management System, Automatyzuje i wspomaga codzienna prace oséb
ktore optymalizuje przychody hotelu. zarzadzajacych polityka cenowa hotelu.

Analizujac dynamike rezerwacji oraz zachowanie
gosci i konkurencji, system podpowiada kiedy

i w jakiej cenie sprzedawac ustugi swojego hotelu
lub robi to automatycznie.

Wszystko po to, zeby zmaksymalizowac przychad,
zaoszczedzic¢ czas i nie tracic pieniedzy.
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W zaleznosci od preferencji uzytkownika
automatycznie rekomenduje lub zmienia ceny
oraz restrykcje pokoi w réznych kanatach dystrybucg;ji.

Monitoruje ceny konkurentdow i wizualizuje
dynamike ich zmian.

Na biezaco analizuje i zestawia dane z wielu zrddet,
dzieki czemu wszystkie istotne informacje sg zawsze
pod reka. To umozliwia sprawne podejmowanie
swiadomych decyzji w polityce cenowej hotelu.

Skutecznie optymalizuje sprzedaz bezposrednia,
redukujac koszty prowizji dla posrednikow.

Z odpowiednim wyprzedzeniem alarmuje o anomaliach

w dynamice rezerwacji, kontroluje parytet cenowy
na korzysc¢ hotelu, raportuje i prognozuje przychody.



I Co mowia uzytkownicy proRMS?

Grzegorz Jarzebski
Wiasciciel Level 360 Service / Aparthotel No.4 Residence Warszawa

[...] odkad korzystam, ADR w No4 Residence wzrosta o 21%

w przeciggu 4 miesiecy. Wdrazam w kolejnych moich projektach.

Katarzyna Jabtonska
Revenue Director w Zdrojowa Invest & Hotels

Z perspektywy optymalizacji przychoddw w sieci rdznych hoteli
nie wyobrazam sobie pracy bez takiego narzedzia jak proRMS.

Aneta Borys

Revenue & Reservations Manager w Royal Tulip Warsaw Apartments

[...] znacznie utatwia mi prace, jako gtdwne narzedzie
analityczne do Revenue Managementu.

Maciej Stoces
General Manager w Hotel Monopol Wroctaw

System dziata u nas od dawna i w zasadzie nie musimy
martwic sie o dobrze zrobiony Revenue Management.

Tomasz Kopyczynski
Dyrektor Zamku Kliczkéow

Ten system pozwala nam na praktycznie automatyczny
Revenue Management [...].

Anna Puta
Dyrektor Sprzedazy w CFl Hotels Group

System daje mi wszystkie niezbedne raporty poszczegdlnych hoteli
mojej sieci w takiej formie, jak lubie. To bardzo usprawnia strategiczne
planowanie sprzedazy, a potem ocene jej efektywnosci.

Marcin Kania
Dyrektor Generalny Wieniawski Hotel Lublin

proRMS zautomatyzowat revenue management w naszym hotelu,
przenoszgac nas na nowy poziom zarzadzania rezerwacjami.

Martyna Stankiewicz-ldzikowska
Revenue Manager Grupy Hotelowej CONDO.pl

Bez tego rozwigzania zarzadzanie przychodami w kilku
obiektach naszej grupy przez jedna osobe bytoby niemozliwe.

Maciej Podczaski
General Manager Hotel Vestina Wista

[...] po pdt roku automatyzacji zarzadzania przychodami
z proRMS podnieslismy nasze wyniki o ponad 20%.



Sprawdzmy co proRMS moze
zrobic dla Twojego biznesu
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